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Pro zacatek

AR A4

kariéry v oblasti internetového marketingu, je ptesvédcit sami sebe, Ze na
internetu mizete vydélat spoustu penéz, a to pouze diky svym vlastnim
intelektualnim schopnostem. Zni to sice jednoduse, ale neni tomu tak.

Rodice a ucitelé ndm od malicka fikali, Ze k vyd€lavani penéz je tieba
pracovat, potit se a uSpinit si ruce. Zkratka tvrda prace, a to potradné.
Snadné penize jsou jen pastvou pro nefesti. Kdo se nepoti, nemuze se
chlubit diistojnou praci. Ze stala prace je to jediné, co nam zajisti
budoucnost.

Nesmysl. Naprosty nesmysl.

Rekni mi pravdu. Jak dlouho dnes v praiméru trva vydélat tisic eur mésiéné?
Kazdy mésic. Jistych. Takze? Pokud mate Stésti a vydélavate, 1épe pro vas.
A stejné vam to nestaci. V neposledni fad€ proto, Ze v naprosté vetSing
pripadd budete muset pracovat osm hodin denné, abyste si vyd¢lali tolik
pencz, a protoze vam to stejné nebude stacit (pokud nejste mlady clovek
zijici s rodici), budete muset pracovat i prescas. Nebo musite byt v domeé
dva a oba vydélavat. A az ptijdou déti? Velky problém. Tisic ¢istych eur
mésicné v kapse, zejména pokud jdou na doplnéni nedostatecného platu, je
hodné&. Také proto, ze kromé poc¢atecniho usili v délce asi jednoho mésice,
zbytek vas nebude stat ptili§ mnoho usili.

Nechci piehanét a davat vam falesné sliby. Nejsem reklamni hlasatel, ktery
vam tikd nesmysly, jako je tfeba to, ze budete pokryti zlatem. Ddm vam jen
nckolik uZitenych tipt, jak pohodIné zaokrouhlit va§ skromny plat. Tisic
eur je sice malo... ale pro nékoho to miize znamenat hodné. Pokud vyd¢late
vice, bude to jen diky vasi Sikovnosti. Pfi této metod¢ je vSak tisic eur
konzistentni a objektivni idaj. Zacatek vam zabere mésic a pak asi tfi
hodiny tydné na udrzbu.

Nyni vam vysvétlim jak.



Pted chvili jsem poslal e-mail jednomu prodejci pies eBay. Byl to velmi
neformalni e-mail. Zacalo to jednoduchym slovem "Ahoj!".

Mozna to nebylo moc profesionalni, souhlasim, ale zfeymé to bylo idealni,
nebot’ jsem diky tomu vydé¢lala dva tisice eur béhem nasledujicich 48 hodin.
Bohuzel z téchto dvou tisic byl jen jeden tisic mij, ale pro zacatek si
feknete, Ze to neni viibec Spatné.

Prodejce pies eBay byl nekdo, koho jsem nikdy pfedtim nekontaktovala.
Uplné cizi ¢lovek, kterému jsem uSettila néjaky €as prochazenim nabidek.

Nepochybovala jsem vSak, ze mi odpovi, 1 kdyZ tfeba jen zdvofilym "ne".

Ve skutecnosti existovala jen malé Sance na jednoznacné "ne": odmitli byste
e-mail s navrhem si vyd¢lat urCitou ¢astku za dva dny, a rozdélit si piijem
napul? Piineyjmensim byste chtéli védét vic, nez se rozhodnete odstoupit,
ze?

M1y novy pfitel, prodejce pres eBay, mi odpovédél a dohodli jsme se na 50
procentech pro kazdého, nacez jsem stravila asi par hodin psanim nového e-
mailu, otevienim webové stranky, pfidanim tlacitka PayPal a stranky ke
stazeni. (Co pfesn¢ bylo v téchto dvou e-mailech napsano, vam feknu
pozdéji).

Poslala jsem druhy e-mail asi tuctu prodejcti na eBay, které jsem si predtim
prohlizela, klikla na tlacitko "odeslat" a §la do kuchyné ptipravit veceti. Po
chvili jsem se vratil ke svému pocitaci a oteviela si e-mailovy software,
abych se mohla podivat na e-maily, které jsem nyni ocekavala, ze mi
pfijdou v redlném cCase.

Po dvaceti minutach ¢ekani jsem se zacala obavat, Ze to nefunguje: jako
vS8ichni novacci jsem ocekavala, ze mé uz po deseti minutach zaplavi
zpravy, ale nestalo se tak. Obrnila jsem se tedy trpelivosti a ¢ekala jsem dal.
KdyZ moje tizkost prudce vzrostla, Sla jsem nakrmit kocky. Poté jsem se
vratila k pocitaci, kde mé c¢ekalo milé piekvapeni.

Byl to snimek obrazovky prvnich 25 e-mailii, které jsem obdrzZela: vSechny
ptisSly do pul hodiny po stisknuti tlacitka "odeslat".

V tu chvili jsem si uvédomila tu zdhadu: prvnich 25 e-mailt piislo od lidi,
kteti v dobé&, kdy mtj e-mail ptisel, skutecné sedéli u svych pocitaci. Na



druhou stranu vétSina lidi nebyla v t€¢ dobé¢ ptfitomna, ale zkontrolovala své
poStovni schranky piiblizné nasledujici den.

Béhem nasledujicich 48 hodin platebni e-maily neptestavaly chodit.

Po dvou dnech jsem zkontroloval sviij u€et Paypal a zjistila jsem, Ze jsem
vydélala néco pres 2530 eur. Po odecteni provize Paypal jsem polovinu
vydélku poslal svému ptiteli, prodejci pres eBay, ktery oCividné skakal
radosti (a kdo by neskéakal?) a vzal si par dni volna na ndkupy.

A to bylo vse.

Jak jsem to udélala? Vysvétlim to v dalsi kapitole.



Porozuméni spolecnym podnikum a
prodejcum pres eBay

Mozna se ptate, CO TO JE?

Ukézu vam, jak mizZete vydélat spoustu penéz tim, Ze vytvortite JV (Joint
Ventures) s prodejci pies eBay.

Nemusite mit produkt, sta¢i mit seznam lidi, kterym muzZete poslat e-mail a
produkt nabidnout. Nebo pokud mate néjaky produkt, mizete najit dobrého
prodejce, ktery ho bude prodavat za vas.

Proc by si ho lidé méli koupit? ProtoZe se bude jednat o kvalitni produkt
(ktery jste si svého €asu 1 vy zakoupili pies eBay) a budete ho nabizet za
vyrazné zvyhodnénou cenu, kterou vasi uzivatelé nikde jinde nenajdou.

V predchozi ptiru¢ce "Jak zbohatnout pres u prodejem knih" jsem
vam uz fikala, Ze se vZzdycky se zajmem podivam na prodejnost kniznich
bestsellert a jedna americk4 kniha mé obzvlast’ zaujala. Byla to "Ebay
Auction Income Streams" inzerovana na www.jobhaters.com, v t¢ dob¢
prodavany ve vétsin€ obchodl za cca 24,99 USD.

A ted’ si predstavte, Ze byste opravdu chtéli tu nejprodavané;si knihu (nebo
jakykoli jiny produkt, ktery se prodava jako housky v kramg), ale nekoupili
byste si ji, protoze prodej za¢ind na velmi vysoké cené, a kdybyste ji
prodavali sami u konkurenti jako je Amazon, neméli byste z ni Zadné
ptijmy, ale spiSe byste zkrachovali. Pfedstavte si, Ze by vam ji n€kdo
legalné (a tim myslim n€koho, kdo ji legaln€ koupil a nezneuzil) nabidl za
polovicni cenu, feknéme 12,99 eur, co byste udélali? Nejspis byste po této
prilezitosti skocili, a pfesné tak tento systém funguje. A ujistuji vas, ze
velmi dobfe!

V tomto ebooku vam vysvétlim, jak vytvortit vlastni JV (Joint Venture) s
jinou osobou. Nebojte se, nemusite nikam telefonovat (pokud nechcete), vie
probiha prosttednictvim e-mailu.



Jde jen o to najit nékoho se seznamem lidi, kterym muzZete prodavat, pokud
jste drzitelem produktu, nebo nékoho se skvélym produktem, ktery miizete
prodavat, pokud jste drzitelem seznamu. Staci jim poslat jednoduchy e-
mail.

Pfiznadm se vam, ze kdyz jsem poprvé kontaktovala znameého marketéra, zda
by se mnou nechtél spolupracovat, byla jsem nervéozni. Byla jsem si celkem
jista, ze mé posle do haje, nebo mi v nejlepSim ptipade ani neodpovi.

Ale mylila jsem se. Pfedstavte si, Ze by se to stalo vdm. Nékdo vés
kontaktuje a fekne vam, Ze mizete skvéle vydélat na velmi Zadaném
produktu koupeném za poloviéni cenu. Ze vas ujisti, Zze jakmile date
produkt do prodeje, nebudete muset délat nic jiného nez sed¢t a cekat, az se
jeho ucet PayPal naplni. VasSe prvni reakce by pravdépodobné byla, Ze mé
poSlete do haje. Ale kdybyste byli zoufali, podrazdéni, protoze se vam
nedafi prodavat... nezaujalo by vas to? Nechtcli byste se nad tim zamyslet a
Iépe to vyhodnotit?

Pfesn¢ to udé€lala polovina prodejcii, kterym jsem navrh poslala.

Ze vSech mych spole¢nych podnikii — a ty tvofi podstatnou c¢ast mého
ro¢niho ptijmu — polovinu z nich zpoc€atku odmitli. Pozdéji to byla jedna
Ctvrtina, a nakonec jsem uzZ neméla téméf Zadné odmitnuti. MozZna to bylo
proto, Ze se to na webu rozkiiklo, mozna kvili pozitivnim recenzim, nebo
moZzna proto, Ze jsem se zlepSila v tom, jak jsem se prezentovala... Nevim.
Faktem je, ze V TETO DOBE nikdo neodmité p¥inejmensim dalsi rozhovor.

Pozdé&ji jsem si kviili lepsi sprave Gcth a tomu, abych toho na jednom
nemeéla pfiliS mnoho, zalozila nékolik ucth, vzdy propojenych se stejnym
uctem PayPal, pfedevsim proto, abych nebyla tolik na

ocich finanénimu tradu.

Je to legélni a proveditelné a pozdéji podrobné vysvétlim, jak se
to da ud¢lat.

A A4

prvnim skoku vzdycky vSechno zleps$i a vy nakonec budete mit v kapse
pekné penize...



Kolik miiZzete touto technikou na Ebayi vydélat za mésic?

Chcete-li se drzet pti zemi, urcité tisic eur.
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