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Pro začátek
Jednou z nejtěžších věcí, se kterou se musíte vypořádat na začátku své
kariéry v oblasti internetového marketingu, je přesvědčit sami sebe, že na
internetu můžete vydělat spoustu peněz, a to pouze díky svým vlastním
intelektuálním schopnostem. Zní to sice jednoduše, ale není tomu tak.

 Rodiče a učitelé nám od malička říkali, že k vydělávání peněz je třeba
pracovat, potit se a ušpinit si ruce. Zkrátka tvrdá práce, a to pořádně.
Snadné peníze jsou jen pastvou pro neřesti. Kdo se nepotí, nemůže se
chlubit důstojnou prací. Že stálá práce je to jediné, co nám zajistí
budoucnost. 

 

Nesmysl. Naprostý nesmysl. 

Řekni mi pravdu. Jak dlouho dnes v průměru trvá vydělat tisíc eur měsíčně?
Každý měsíc. Jistých. Takže? Pokud máte štěstí a vyděláváte, lépe pro vás.
A stejně vám to nestačí. V neposlední řadě proto, že v naprosté většině
případů budete muset pracovat osm hodin denně, abyste si vydělali tolik
peněz, a protože vám to stejně nebude stačit (pokud nejste mladý člověk
žijící s rodiči), budete muset pracovat i přesčas. Nebo musíte být v domě
dva a oba vydělávat. A až přijdou děti? Velký problém. Tisíc čistých eur
měsíčně v kapse, zejména pokud jdou na doplnění nedostatečného platu, je
hodně. Také proto, že kromě počátečního úsilí v délce asi jednoho měsíce,
zbytek vás nebude stát příliš mnoho úsilí.

 Nechci přehánět a dávat vám falešné sliby. Nejsem reklamní hlasatel, který
vám říká nesmysly, jako je třeba to, že budete pokryti zlatem. Dám vám jen
několik užitečných tipů, jak pohodlně zaokrouhlit váš skromný plat. Tisíc
eur je sice málo... ale pro někoho to může znamenat hodně. Pokud vyděláte
více, bude to jen díky vaší šikovnosti. Při této metodě je však tisíc eur
konzistentní a objektivní údaj. Začátek vám zabere měsíc a pak asi tři
hodiny týdně na údržbu. 

Nyní vám vysvětlím jak.



Před chvílí jsem poslal e-mail jednomu prodejci přes eBay. Byl to velmi
neformální e-mail. Začalo to jednoduchým slovem "Ahoj!". 

Možná to nebylo moc profesionální, souhlasím, ale zřejmě to bylo ideální,
neboť jsem díky tomu vydělala dva tisíce eur během následujících 48 hodin.
Bohužel z těchto dvou tisíc byl jen jeden tisíc můj, ale pro začátek si
řeknete, že to není vůbec špatné. 

Prodejce přes eBay byl někdo, koho jsem nikdy předtím nekontaktovala.
Úplně cizí člověk, kterému jsem ušetřila nějaký čas procházením nabídek.

Nepochybovala jsem však, že mi odpoví, i když třeba jen zdvořilým "ne". 

Ve skutečnosti existovala jen malá šance na jednoznačné "ne": odmítli byste
e-mail s návrhem si vydělat určitou částku za dva dny, a rozdělit si příjem
napůl? Přinejmenším byste chtěli vědět víc, než se rozhodnete odstoupit,
že? 

Můj nový přítel, prodejce přes eBay, mi odpověděl a dohodli jsme se na 50
procentech pro každého, načež jsem strávila asi pár hodin psaním nového e-
mailu, otevřením webové stránky, přidáním tlačítka PayPal a stránky ke
stažení. (Co přesně bylo v těchto dvou e-mailech napsáno, vám řeknu
později). 

Poslala jsem druhý e-mail asi tuctu prodejců na eBay, které jsem si předtím
prohlížela, klikla na tlačítko "odeslat" a šla do kuchyně připravit večeři. Po
chvíli jsem se vrátil ke svému počítači a otevřela si e-mailový software,
abych se mohla podívat na e-maily, které jsem nyní očekávala, že mi
přijdou v reálném čase. 

Po dvaceti minutách čekání jsem se začala obávat, že to nefunguje: jako
všichni nováčci jsem očekávala, že mě už po deseti minutách zaplaví
zprávy, ale nestalo se tak. Obrnila jsem se tedy trpělivostí a čekala jsem dál.
Když moje úzkost prudce vzrostla, šla jsem nakrmit kočky. Poté jsem se
vrátila k počítači, kde mě čekalo milé překvapení.

Byl to snímek obrazovky prvních 25 e-mailů, které jsem obdržela: všechny
přišly do půl hodiny po stisknutí tlačítka "odeslat".

V tu chvíli jsem si uvědomila tu záhadu: prvních 25 e-mailů přišlo od lidí,
kteří v době, kdy můj e-mail přišel, skutečně seděli u svých počítačů. Na



druhou stranu většina lidí nebyla v té době přítomna, ale zkontrolovala své
poštovní schránky přibližně následující den.

Během následujících 48 hodin platební e-maily nepřestávaly chodit.

 

 

Po dvou dnech jsem zkontroloval svůj účet Paypal a zjistila jsem, že jsem
vydělala něco přes 2530 eur. Po odečtení provize Paypal jsem polovinu
výdělku poslal svému příteli, prodejci přes eBay, který očividně skákal
radostí (a kdo by neskákal?) a vzal si pár dní volna na nákupy.

 

A to bylo vše.

Jak jsem to udělala? Vysvětlím to v další kapitole.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Porozumění společným podnikům a
prodejcům přes eBay

 

Možná se ptáte, CO TO JE?

Ukážu vám, jak můžete vydělat spoustu peněz tím, že vytvoříte JV (Joint
Ventures) s prodejci přes eBay.

Nemusíte mít produkt, stačí mít seznam lidí, kterým můžete poslat e-mail a
produkt nabídnout. Nebo pokud máte nějaký produkt, můžete najít dobrého
prodejce, který ho bude prodávat za vás.

Proč by si ho lidé měli koupit? Protože se bude jednat o kvalitní produkt
(který jste si svého času i vy zakoupili přes eBay) a budete ho nabízet za
výrazně zvýhodněnou cenu, kterou vaši uživatelé nikde jinde nenajdou.

V předchozí příručce "Jak zbohatnout přes u prodejem knih" jsem
vám už říkala, že se vždycky se zájmem podívám na prodejnost knižních
bestsellerů a jedna americká kniha mě obzvlášť zaujala. Byla to "Ebay
Auction Income Streams" inzerovaná na www.jobhaters.com, v té době
prodávaný ve většině obchodů za cca 24,99 USD. 

A teď si představte, že byste opravdu chtěli tu nejprodávanější knihu (nebo
jakýkoli jiný produkt, který se prodává jako housky v krámě), ale nekoupili
byste si ji, protože prodej začíná na velmi vysoké ceně, a kdybyste ji
prodávali sami u konkurentů jako je Amazon, neměli byste z ní žádné
příjmy, ale spíše byste zkrachovali. Představte si, že by vám ji někdo
legálně (a tím myslím někoho, kdo ji legálně koupil a nezneužil) nabídl za
poloviční cenu, řekněme 12,99 eur, co byste udělali? Nejspíš byste po této
příležitosti skočili, a přesně tak tento systém funguje. A ujišťuji vás, že
velmi dobře!

V tomto ebooku vám vysvětlím, jak vytvořit vlastní JV (Joint Venture) s
jinou osobou. Nebojte se, nemusíte nikam telefonovat (pokud nechcete), vše
probíhá prostřednictvím e-mailu. 



Jde jen o to najít někoho se seznamem lidí, kterým můžete prodávat, pokud
jste držitelem produktu, nebo někoho se skvělým produktem, který můžete
prodávat, pokud jste držitelem seznamu. Stačí jim poslat jednoduchý e-
mail.

Přiznám se vám, že když jsem poprvé kontaktovala známého marketéra, zda
by se mnou nechtěl spolupracovat, byla jsem nervózní. Byla jsem si celkem
jistá, že mě pošle do háje, nebo mi v nejlepším případě ani neodpoví.

Ale mýlila jsem se. Představte si, že by se to stalo vám. Někdo vás
kontaktuje a řekne vám, že můžete skvěle vydělat na velmi žádaném
produktu koupeném za poloviční cenu. Že vás ujistí, že jakmile dáte
produkt do prodeje, nebudete muset dělat nic jiného než sedět a čekat, až se
jeho účet PayPal naplní. Vaše první reakce by pravděpodobně byla, že mě
pošlete do háje. Ale kdybyste byli zoufalí, podráždění, protože se vám
nedaří prodávat... nezaujalo by vás to? Nechtěli byste se nad tím zamyslet a
lépe to vyhodnotit? 

Přesně to udělala polovina prodejců, kterým jsem návrh poslala.

Ze všech mých společných podniků – a ty tvoří podstatnou část mého
ročního příjmu – polovinu z nich zpočátku odmítli. Později to byla jedna
čtvrtina, a nakonec jsem už neměla téměř žádné odmítnutí. Možná to bylo
proto, že se to na webu rozkřiklo, možná kvůli pozitivním recenzím, nebo
možná proto, že jsem se zlepšila v tom, jak jsem se prezentovala... Nevím.
Faktem je, že V TÉTO DOBĚ nikdo neodmítá přinejmenším další rozhovor.

 

Později jsem si kvůli lepší správě účtů a tomu, abych toho na jednom
neměla příliš mnoho, založila několik účtů, vždy propojených se stejným
účtem PayPal, především proto, abych nebyla tolik na
očích finančnímu úřadu. 

Je to legální a proveditelné a později podrobně vysvětlím, jak se
to dá udělat.

Je to jako bungee jumping. Poprvé je to vždycky nejtěžší. Naštěstí se po
prvním skoku vždycky všechno zlepší a vy nakonec budete mít v kapse
pěkné peníze...



Kolik můžete touto technikou na Ebayi vydělat za měsíc? 

Chcete-li se držet při zemi, určitě tisíc eur.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



You’ve Just Finished your Free Sample 
 

Enjoyed the preview? 
 

Buy:  http://www.ebooks2go.com

https://www.ebooks2go.com/9788835447191
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